PORTIFOLIO
dESERVICO

Transformando gestao emresultado.




Moises Raposo Graduado em Marketing e Vendas,
formagao em Administragao e especializacao em
Gestao da Qualidade com certificagao internacional
Bureau Veritas. S 4

Anosdeatuaca
+ Praticano Setor
Produtivo

Transformando gestao em resultado.

A WAYA nasceu de duas décadas
de consultoria, franquias e BPO financeiro da Ways
Solution: método aplicado em centenas de empresas.

A frente da operacao, Moisés Raposo retine 20 anos
de experiéncia em gestao empresarial, com atuacao
em analise de viabilidade, DRE gerencial, gestao de
custos, fluxo de caixa e sistematizacao de processos.
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Lisboa [ Portugal

WILL ROBSON LOPES

LO HORTA

EDUARDO JUNIOR
FRAMCISCO MARCOS DE MELG ~ I_
},'-'y‘.“-" .

i
¥

SAMARONI $.ﬂ.lﬂ'
ANDERSON CLEITOM ARAUJO
ADMA BARBIER
DOUGLAS VIEIRA
JOAC PEDRO AZEREDO
JOSUE BOTAZINE
RAILAN FIDELIS
SAVIO SARMENTO
CARLOS HENRIQUE DA SILVA
FELIPE PELISSARI
LETICIA RODRIGUES

LUIS CLAUDIO FERREIRA

WEVERTOMN LUIZ PRATIS

FERMANDA ALMEIDA
FAULD AIELLO

i , ANA BEATRIZ SANTOS DA SILVA CORREA

WAYS5

WAY

[ ST PE T T LT

il
h

-

'

L

i --.-i-“

e

L B
(]



Nossos clientes:
m 55?& s .d MR

MY

o
i Jrcar :
- e FL&STlms e LV EL LML 2 I'I"IILIEII'IEZ
A - " .
M { FS : :' 7z

L 'f‘._f“ f,u INO K,r,',&. FABZANA e c% LB ENGeotec Angiga'cﬁo Yy A 1 CONTROL A o adiaa
T - 2 i MARMERE EANARTO avilla

N - Lojas

EVOLT \'TX .@_______j ________ SHOPSTAR EPMMH supermoda
- Tutti

| TricoMai A m%busta MCMETALURGICA CALIMAN DAMRMIECG @ G
G N E G R l D rlgﬂ' ﬂlS g W UL L FARRICACAD WA ITENCED | MACUIMAS E EOUIPAMENTES n’luﬂ!ﬂ:ﬂﬂﬂ,ﬂlu:ﬁ "“:im[:’. e R &

muUrNDIAL

==||'™ = —

. - damrer Qacina —
TAANSPAPAGAID - CEEN T ’ SrrEEErFrr
: i,  ~ pinlura automotiva ! g
BARAK  ACL .

PETISCARCA EHESTAUNRANTL

s SRR ROTA

= Fit Stop

Oficina mecanica Metalargica
Genivaldo Baldo Andre Vidigal



Os 4 passos
que transformam 5
caos operacional, O59%p | OPERAMNOESCURO

i
preVISI I dade e Iucro O empresario medio fatura alto, movimenta grandes estoques

e contrata dezenas de colaboradores mas nao sabe calcular

o ponto de equilibrio real, mistura contas de pessoa fisica e
juridica, e sangra margem por auséncia de engenharia financeira
e previsibilidade matematica.

Viabilidade

0O ‘ Modelagem matematica preditiva
Gestao 1 PA antes de qualquer aporte de capital.

Mapeamento VIABILIDADE FINANCEIRA \WAYJS wAavA
Sistematizacao
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Comissovocétera

- todasasinformacodes

necessarias para:

) EXECUCAOQ,

&) PLANEJAMENTO ESTRATEGICO,
& TEMPO,INVESTIMENTO

&) EMUITOMAIS.




umaempres
precisade qué?




wayssolution.com.br

ENGENHARIA FINANCEIRA AUTONOMA



Para quem ja temempresa.
E para quem vai abrir.

Dois caminhos, 0 mesmo motor.
A diferenca e de onde voce parte.

L " . o .
Empresa Negocio
existente aabnr



WAY." PRO

ENGEMHARIA FINANCEIRA AUTSNOMA

WAY VISION

EMGENHARIA FINANGEIRA AUTONOMA

. T.

Empresa
existente

Paraquem ja opera e quer saber,
COM NUMeEros, se 0 Negocio se
paga, e 0 que mudar primeiro..

@ Coletaguiadadaoperacao atual:
receitas, equipe, frota, impostos,

dividas.

@ Saude financeiraem trés cenarios:

Real, Ponto de Equilibrio e Ideal.

&) Parecer escrito: onde o dinheiro
estaindo e o que cortar ou crescer.

& Relatorio executivo em PDF
para banco, socio e investidor.

Negocio
aabrir

Para quem vai abrir (ou comprar
uma franquia) e quer saber antes de
Investir se o projeto fecha a conta.

() Coleta guiada do projeto: estrutura
planejada, equipe, investimento inicial.

& Quanto precisa faturar para se pagar,
antes de assinar qualquer contrato.

() Trés cenarios paraenxergar
O risco e amargem do projeto.

() Relatorio executivo em PDF para
apresentar a socios e financiadores.

Base pronta para virar o WAYA Pro
quando a empresanascer



A infraestrutura por tras da conversa

Umsistemainteiro
trabalhando na viabilidade

do seuhegocio.

Nao e questionario: cada resposta cai num plano de contas com
250 naturezas, a espinha dorsal que a Ways usa ha duas decadas.
E isso que permite calcular a operacao inteira, nao uma estimativa.

Salide financeira
Umanotaqueresumesea
operacao se paga, estano
limite ouem risco.

Parecer da WAYA

Texto executivo: resumo,

onde odinheiro esta indo,
riscos e recomendacoes
priorizadas por impacto.

Cendrios lado alado

Real, Equilibrio e Ideal, e
quanto falta, por més, deum
para o outro.

Relatodrio executivo

PDF com a identidade WAYA:
graficos, comparagao de cenarios,
capital de giro, payback, TIRe VPL,
e todas as contas detalhadas.

Para onde vai cadareal
Pessoal, matéeria-prima,
obrigagdes, operacao,
administrativo: a fatia exata
dareceitaque cadaum
consome.

Frota, pessoal, tributacao
Cadastros auxiliares que
alimentam o plano de contas

sozinhos: custo por km, encargos,

impostos por regime.

Ponto de equilibrio

O faturamento minimo para
as contas fecharem no zero,
traduzido em "quanto vender
por més'receita que cada
Um consome.

hatur:

Receitas por linha | Pessoal e encargos | Tributos por regime | Frota, item aitem
Equipamentos | Alvaras e licengas | Uniformes e EPIs | Empréstimos | Investimentos
Servigos e produtos | Gastos administrativos | Obrigages financeira

Cada ponto & uma natureza de conta do plano Alimentada pela sua conversa

WAYS WAY



Voce conversa
o motor calcula
edecide.

Sem planilha, sem formula. Rigor de
engenharia financeira, profundidade

de projeto executivo.
| ) ™ ~ . j
i | AWAYAPERGUNTA, VOCE RESPONDE p 4 OMOTOR MONTA TRES CENARIOS _ = | PARECER, PAINEL,RELATORIO
[=— q{-&%;_:;-.
Uma conversa guiada levanta receitas, equipe, O motor calcula Real, Equilibrio (quanto faturar Parecer escrito, painéis e relatorio executivo em
frota, impostos, dividas, bloco a bloco, no seuritmo. para zerar) e Ildeal (a margem que o negodcio PDF, para levar ao banco, ao s¢cio ou ac investidor.
WAL deveriater),

Quantos funciondrios vocé tem hoje, e qual Real Equilibrio 5!
o salario medio”? Se preferir, me passaumporum. ~1.7% +27.7%




Paginas reais de umrelatorio
gerado pela WAYA. e

investidor.
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CAPA RESUMO EXECUTIVO TRES CENARIOS CAIXAERETORNO ANALISE DA WAYA
empresa, ano e cenario analisado. salde financeira, indicadores real, equilibrio, ideal, lado alado. reservade giro, juros ocultos, risco, matriz de prioridades
e jornada. payback, TIR e VPL. e prientacoes


https://drive.google.com/file/d/1H2R-fAp6LL0q3Tg6zGlOse3QuhGlTHtT/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1H2R-fAp6LL0q3Tg6zGlOse3QuhGlTHtT/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1H2R-fAp6LL0q3Tg6zGlOse3QuhGlTHtT/view?usp=sharing

= - WAYS WAY.
Eassimquea

nos dois caminhos, a
reSpOSta Chega_ resposta chega assim.

S.ﬂ.UDE EINANCEIRA FATURAMENTO | Ml;'."-: MARGEM DE LUCRO
R$ 90 mil 12,4%
de 100 PONTO DE EQUILIBRIO RESULTADO / MES
R$ 79 mil R$ 11,2 mil
Saudavel itingid
™ Sua jornada até o lucro ideal ) Para onde val cada real
. . ¥ Pessoal = 39%
Materna Prima  CEED 24%
Equilibrio Vocé esta aqui ldeal 1
RS 79 mil RS 90 mil RS 127 mil Gastos Adm @D 3%
Vocd Obrigacdes = 9%

Lucro - 12%



WAYJS WAYA

2°PASSO

GESTAOFINANCEIRA

Equipe sénior assume arotina
financeirainteira: os socios ficam
com estrategia e vendas.

« Conciliacao Gerencial e pessoal
« DRE e fluxos mensais
« Orcamento anual

Independente do setor
O controle sistémicodo
processo e fundamental

Nivelar a Capacitacao técnica
necessaria para garantir que o
resultado planejado aconteca.




Quantas dessas perguntas
VOCce consegueresponder?

Vocé possui conhecimento da
margem de contribuicdo dos
seus produtos ou servicos?

Vocé templanode contas
gerencial paraanalise das
receitas e despesas do seunegocio?

Vocé tem DRE (demonstrativo
deresultado), mensal para analisar
oresultado de sua operacao?

Vocé tem controle orcamentario
prevendo asreceitas e despesas
de suaoperacao?

Suas movimentacdes financeiras
sao dividas por centrode custos,
para entender oimpactode cada
operacaodentroseunegocio?

WAYS WAy

£ | Vocé confianaalimentacéo
%7 domesmofeitaporsua
equipe?

Qualéoseu
lucrorealhoje?

Qualopontode
equilibriodo seu

hegocio?

Qual ofaturamento
ideal para seu
negocio?



Beneficiosda
gestaoedoBPO

para o seuhegocio.

Maissegurz
tomadasde«

Maodeobra:«
semcusto tral

Total control
hapalmadas

Gestao totalme
eintegrada, gerz

confiaveis.

Liberdade p=
seutempono:«
hecessario.

Evitar sury
financeiras
desagradan

Assesoriafin:
mensal sobre =



E assim que vocé
ver o seu hegocio

WAY /A

e, el i S DR

.ﬁ_h_

i Buscar no menu (Corl+K)
(m Inicio

=& REDE

4 Viabilidades
) BPO por planilha
il BPO no sistema

£ Uso da coleta
P Pesquisas de satisfaciio

& MOTOR DA WAYA

¥ iy

BPO Financeiro

m BPO no sistema - wava

0 BPO feito aqui dentro: conciliacao do extrato ¢ o resultado do mes

Cenans De

Resultado por fluxo de caixa w Outubro 2026

RESULTADO POR FLUXD DE CAIXA

Receita RS 10.573,00 (100%)
Despesa R$ 5.355,42 (50.65%)
Resultado R$ 5.217,58 (49.35%)

EE Médias mensais — Resultado por fluxo de caixa
MEDIA PREVISTA
Receita RS 47.916,66 (100%)
Despesa RS 27.204,17 (56.77%)
Resultado RS 20.712,49 (43.23%)

Receita por mis
12 md

10 md
& md
G mi
4 mil

Ate
W Outubero 2026

RESULTADO REAL
Receita

Despesa
Resultado

MEDIA REALIZADA
R$ 10.573,00 {100%)
RS 5.355,42 (50.65%)

R$5.217,58 (49.35%)

Despesa por més

Atualirar |

" e

o

R$ 10.573,00 (100%)
RS 5.055,42 (47.81%)
R$ 5.517,58 (52.19%)

RESULTADO REAL + MATERTA-PRIMA

Receita

Despesa
Resultado

DIFERENCA
RS -37.343,66
R$ -21.848,75 (-6.12%)

R$-15.494,91 (+6.12%)

Resultade por més

&mil

WAYS WAy

'ﬁ' Agminmiradoer Master

&

R$ 15.000,00 (100%)

R$ 5.055,42 (33.70%)
R$ 9.944,58 (66.30%)




E assim que vocé
ver o seu hegocio

WAY /A

R A PR . ek TR

.Huh-m

Buscar no menu (Ctrl+K)

{a} Inkdo

1 PRODUTOS

4l Viabilidades

) ePo por planilha

fil BPO no sistema

€3 Uso da coleta

7 Pesquisas de satisfacio
{) MOTOR DA WAYA

v)] ADMINISTRACAD

BPO Financeiro

Despesas por grupo (média do periodo)

GRUPD

GASTOS ADMINISTRATIVOS

GASTOS COM PESSOAL

GASTOS TRIBUTARIOS

INVESTIMENTOS

OBRA DE DEUS
PUBLICIDADES

CUSTO COM MATERIA PRIMA /
INSUMOS

MEDIA PREVISTA

RS B50,00 (L77%)

R$ 0,00 (0.00%)

R$ 0,00 (0.00%)

R$ 2.875,00
(6.00%)

R$ 4.000,00
(8.35%)

R$ 0,00 (0.00%)

R$ 0,00 (0.00%)

R$ 0,00 (0.00%)

) GASTOS ADMINISTRATIVOS: 4.3%

) GASTOS COM PESSOAL: 883%

@ GASTOS FINANCEIROS 7.4%

@ GASTOS TRIBUTARIOS: 0.0%

@ NVESTIMENTOS 0.0%

@ OBRA DE DEUS: 0.0%

@ PUBUCIDADES: 0.0%

@ CUSTO COM MATERIA PRIMA | INSUMOS: 0.0%

MEDIA REALIZADA DIFERENMCA

R$ 175,50 (1.66%) RS 674,50 (-0.11%)
RS 3.604,92 RS -3.604,92
(34.10%) (+34.10%)

RS 300,00 (2.84%) R$ -300,00 (+2.84%)
RS 0,00 (0.00%) R$ 2.875,00 (-6.00%)
RS 0,00 (0.00%) R$ 4.000,00 (-8.35%)
RS 0,00 (0.00%) R% 0,00 (0.0096)

RS 0,00 (0.00%) RS 0,00 (0.009%)

R$ 0,00 (0.00%) RS 0,00 (0.009%)

Receitas por grupe (média do periodo)

GRUPD

RECEITA VENDA
PRODUTO/SERVICO

RECEITA EMPRESTIMO

OUTRAS RECEITAS

MEDIA PREVISTA

RS 47.916,66
(100.00%)

R$ 0,00 (0.00%)

R$ 0,00 (0.00%)

WAYS wAv:

E* 3 Admintitrador Master

@ RECEITA VENDA PRODUTO/SERVICO: 100.0%
) RECEITA EMPRESTIMO: 0.0%
@) OUTRAS RECEITAS: 0.0%

MEDIA REALIZADA

R$ 10.573,00
(100.00%)

R$ 0,00 (0.00%)

R$ 0,00 (0.00%)

DIFERENCA

RS 37.343,66
(0.00%)

RS 0,00 (0.00%)

R$ 0,00 (0.00%)




E assimque vocé
ver o seuhegadcio

ER Plano de contas do periodo

Centa
Orgada

1 RECEITA
1.02 RECEITA VENDA PRODUTO/SERVIGO
1.02.04 RECEITA VENDA PRODUTO LOJA

1.82.04.& Receita Venda Produto Loja
DINHEIRD

1.02.04.02 Receila Venda Produto Loja CARTAD

1.82.04 .23 Receita Venda Produto Loja
CREDIARIO

1.02.04 .04 Receita Venda Produto Loja PIC PAY

1,82 .84 8% Receita Venda Produto Loga PTX/
TEDS DOC

1.82.584 .06 Receita Venda Produto Loja FRETE

1.07.84.07 Receita Venda ProdulofServigo
BOLETC

1.82.54 .88 Recerta Venda Proaduts CHEQUE
1.03 RECEITA EMPRESTIMO
1.03.%1 Receita de Emprestimo Bancario
1.03.82 Receita Emprestimo Pessoal
1.83.23 Receita Emprestimo Tercoiros
1.2 DUTRAS RECEITAS
1.04.21 Outras Receitas Investimento Socio
1.84.82 Outras Receitas Investimentos Irmestidores
1.04.23 Quiras Receitas Vendas Patrimonio

1.04,85 Outras Receitas Rendimentos de

Aplcaches
1.4 %6 Quiras Receitas Juros Mora

1.54. 07 Ouiras Receitas Rateio de despesas (Agua,
luz,etc)

RS 47.916.66

RS 4T.916,66

RS 47.916,66

RS 0,00

RS 0,00

RS 0,00

RS 0,00

R$ 23.968,33

RE 0,00

R§ 2395833

R 0,00
R 0,00
RS 0,00
RS 0,00
R$ 0,00
RS 0,00
RS 0,00
F$ 0,00

RS 0.00

RS 0,00

RS 0,00

RS 0,00

Outubro 2024

% orgado Realizado
100.00% RS 10.573,00
100,00% RS 10.573,00
100,00% A% 10.573,00
0,00% R$ 0,00
0,00% R$ 0,00
0,00% R$ 0,00
0,00% R% 0,00
50,00% R% 5.573,00
0,00% R% 0,00
50,00% A% 5.000,00
0,00% R$ 0,00
0,00% R% 0,00
0,00% R$ 0,00
0,00% R% 0,00
0,00% A% 0,00
0,00% R% 0,00
0,00% RS 0,00
0,00% R% 0,00
0,00% A% 0,00
0,00% R$ 0,00
0,00% R% 0,00
0,00% R$ 0,00

% realizado

100.00%

100,00%

100,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0.00%

52,71%

0,00%

AT, 29%

0,00%

0.00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0.00%

0.00%

0.00%

0,00%

0.00%

0,00%

% atingide

0.00%

0,00%

0,00%:

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

2,71%

0,00%

=2,71%

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0.00%
0,00%

0,00%

0,00

0,00%

0,00%

Diferenga

RS 3 43,66

RE 37343656

RS 37.343.8
RE 0,00
RS 0,00
RS 0,00
RE 0,00

+ R 18,285,323

RE 0,00

RE 0,00

RE 0,00

R§ 0,00

RE 0,00

Rr$ 0,00

RS 000

RS 0,00

"S 0,00

RS 0.00

RS 0,00

RS 0,00

RE§ 0,00

Tolal crgado
RS 47.916,66
RS 47.916,66

RS A7.916,66

R$ 0,00

RS 0,00

RE 0,00

R% 0,00

R$ 21.958,23

RS 0,00

R 23,958,323

RS 0,00
A% 0,00
R$0.00
RS 0,00
R$ 000
RS$0.00
R$ 0,00
R$ 0,00

RS 0.00

R 0,00

R%0.00

RS 0,00

Total realizado

R$ 10.573,00

R$ 10.573,00

R$ 10.573,00

R$ 0,00

R$ 0,00

R3 0,00

R$ 0,00

R$ 5.573,00

R$ 0,00

R§ 5.000,00

R 0,00
R$ 0,00
R$ 0,00
"3 0,00
R% 0,00
R$ 0,00
R$ 0,00
A3 0,00

A% 0,00

R3 0,00

R% 0,00

R$ 0,00

Difererca

+ -R% 37,343,660

+ ~RS 37.343,66

+ =A% 27.343,66

R§ 0,00

RS 0,00

RS 0,00

R§ 0,00

+-R%18.285.32

R$ 0,00

+-R§ 18.958,11

R% 0,00
R% 0,00
RS 0,00
R§ 0,00
RS 0,00
RS 0,00
RS 0,00
RS 0,00

RS 0,00

RS 0,00

R% 0,00

RS 0,00

Tolais do periodo
Realizada médio % realizado médio
R$ 10.573,00 100,00%
R$10.573,00 100,00%
R$ 10.572,00 100,00%
RS 0,00 0,00%
RS 0,00 0,00%
RE 0,00 0,00%
RE 0,00 0,00%
R$ 5.572,00 52,71%
R§ 0,00 0,00%
R§ 5.,000,00 47,29%
RE 0,00 0,00%
R% 0,00 0,00%
R§ 0,00 0,00%
R 0,00 0,00%
R§ 0,00 0,00%
R§ 0,00 0,00%
R 0,00 0,00%
RE$ 0,00 0,00%
RS 0,00 0,00%
R 0,00 0,00%
R% 0,00 0,00%
R§ 0,00 0,00%

Diferenca meédia

& -R§37.343 66

& -R§ 37.343 .66

«-R$37.343 66

R% 0,00

RS 0,00

R$ 0,00

R% 0,00

+-R%$18.285.32

R% 0,00

+-R% 18.958,22

R§ 0,00
B% 0,00
R§ 0,00
B3 0,00
R$ 0,00
R$ 0,00
RS 0,00
R$ 0,00

R% 0,00

R$ 0,00

B% 0,00

R% 0,00

WAYS wAav:

2% Sair da tela chela

% diferenca midia
=T7.93%
*T7,93%

“T7,93%

0,00%:

0,00%

0.00%

0,00%

=76, 74%

0,00%

=79,13%

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0.00%
0,00%
0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%



3°passo
Mapeamento

de Igl?:cessos

Redesenho dos fluxos para eliminar

retrabalho, gargalos e dependéncia
de pessoas-chave.

+ Diagnostico presencial

« POPspraticos

« Papeis eresponsabilidades
« Casosemindustriae varegjo

NOSSO
Metodo

4? passo
Sistematizacao
e Autonomia

A empresarodando com precisao e
metodo, sem depender da supervisao
diaria do dono.

« KPIsemtemporeal
 Auditoria e rituais de gestao
« Automacéo de fluxos

« Prontaparafiliais e franquias



wayssolution.com.br

WAYS WAY..



	Abrir um relatório de exemplo

